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FRQNCHiSE ALMAK MI
ISTIYORSUNUZ?

45 yilik tecriibesi ile 4 kitada 3000'den fazla magazada;

kadin, erkek ve gocuk ayakkabilarinda iskandinay
tasanmi lle farkliigin ve rahathigin éncd markas: olan
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sim Hizmetleri Genel Miidiirii Alp Hepkarabelli,

kendi alanlarinda lider sirket olmay hedefledikle-
rind agikladi. Bu y1l 26 milyon dolar ciroya ulasmay planla-
diklarini bildiren Hepkarabelli, “Hem organik, hem yeni is
modelleri, hem de satin almalarla biiylimek istiyoruz. Ro-
manya, Bulgaristan, Kosova, Arnavutluk gibi tilkelerde bi-
zim igimizi yapan daha kiigiik boyutlu sirketleri satin alma
amacindayiz. Ortadogu'ya da bakiyoruz. Korfez tilkeleri gi-
bi. Misir'da da gelecek ay Ortadogu Kart Fuan var, Orada
biiyiik bir tanstimimiz olacak. Bir de eski Sovyetler Birligi
tilkelerinde bu tiir arayislanimiz devam ediyor” dedi. Direkt
miisteriye dokunma noktalannda da olacaklarim kayde-
den Hepkarabelli, “Bu da mutlaka bir banka ortagimiz ile
birlikte olacaktir. Bu tip modeller bizim vasitamizla ya da
bizim disimizda da Tiirkiye'ye gelecektir” diye konugtu.

Su anda 2 bin 500 ATM islettiklerini agiklayan Hepka-
rabelli, Tiirkiye genelinde de 18 bin ATM’nin oldugunu
hatirlatt. Tamamen hizmet iireten bir sirket olduklarimn
altint gizen Hepkarabelli, “Romanya dahil 250 kisiyiz.
Tiirkiye'de 190 kisiyiz. Hizli bir sekilde biiyiiyoruz. Pro-
vus, hem kart, hem yazilim, hem ATM, hem ekstre basma
isi yapan tek sirket” diye konugtu. Sirket olarak 4-5 ana is-
kollarnin oldugunu séyleyen Hepkarabelli, bu hizmet-
lerden biri olarak ATM isletmeyi gosterdi. Hepkarabelli,
“Biz bankalara ATM isletiyoruz. Bir ATM'i cahistirabilmek
icin onemli bir bilisim altyapisi kurmamz gerekiyor. Ve
onun operasyonunu tistlenebilmeniz lazim. ATM'nin ku-
rulmasi, teknoloji olarak galismasi, ATM iginde cahsan
yazihm, gerekirse donanimin kendisi onun ana sistemle-
rimize baglanmasi bizim ana sistemlerimizin yurtdisi sis-
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Diinya Sirketler Grubu,

Pros’un ciro hedefi, 26 milyon dolar

Tiirkiye, Avrupa’nin 3'tincii
biiyiik kredi kart pazari

Tuirkiye'de kredi kartinin énemli ve hizll bilyiiyen bir sektor
oldugunu sdyleyen Hepkarabelli, pazann ortalama ylzde 18
civannda bilylidiigunu kaydetti. Ttrk bankalannin da bu
konuda oldukga basanli olduklanni vurgulayan Hepkarabelli,
Turkiye'nin kredi karti sayisi, islem hacmi hatta parasal hacim
olarak Avrupa’nin Gigtincd buyilk pazan oldugunu ifade etti.
Hepkarabelli, séyle devam etti: “Kredi karti Griini diinyanin
her Glkesinde ¢ok basanl olmus bir Grindir. Her tlkede
bankalar degisik sekilde yapilanmistir. Turkiye'de ¢ok
dinamik. En hizli blylyen pazar.”

temlerine baglanmasi ya da bankanin sistemine baglan-
mast bunun ATM'nin dogru ¢ahistgim izleme iginin tii-
miinii yapiyoruz. Bankanin ATM konusunda sadece pa-
zarlama faaliyetlerini yapmasi dogrudur. Onun disinda-
kileri biz tistleniyoruz. Daha ekonomik olarak yapiyoruz,
bankaya maliyet avantaji yaratiyoruz. Bizim iddiammz biz
bunu bankalardan daha iyi yapaniz. Yurtdisinda bankalar
agirlikh olarak kendi islerine odaklanirlar. ATM isletmeyi
kendi isleri olarak gormezler.”

70 bin POS’a da hizmet verdiklerini kaydeden Hepkara-
belli, konusmasina soyle devam etti: “Buradaki pazar payi-
miz diisiik ama ¢ok hizh bir sekilde biiviime bekliyoruz.
Kart basiyoruz. Ayda 500 bin kart: kisisellestiriyoruz. Ayda
35 milyon ekstre bastyoruz. 16 milyon her ay bizden zarf ¢i-
layor. Yil sonunda da 50 milyona ¢ikacagimiz: tahmin edi-
yoruz. Temmuzda yeni bir teknolojimiz olacak. Tamamen
renkli basilacak, tamamen kisisellestirilecek. Teknolojik bir

énciiliik yapacagz.”
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